
• Identifier l’attente  d e  l’acheteur

• Elaborer  u n e  réponse technique  notée point  par point  et b ien la 

structurer

• Rédiger  des  a r g u m e n t s  concrets et savoir être force d e  proposition

• Respecter  les délais et mettre  e n  forme le d o c u m e n t

L E S  +

• Améliorer la qualité d e  ses réponses aux 
m a r c h é s  publics

• G a g n e r  e n  Chiffre d’Affaires

• Taux d e  satisfaction : voir site internet

P U B L I C

Chef(fe)  d’entreprise,   conjoint,  porteur  de 
projet,  Salarié(e)  o u   d e m a n d e u r   d’emploi  
remplissant  le  cas  échéant   les  conditions 
d’entrée  (pré requis)

12 personnes

P R É R E Q U I S

LIEU

Aucun

E n  c lasse virtuelle

D A T E S  / H O R AI R E S   Voir notre site internet

TARIF 224€  nets de TVA

Prise en charge  possible selon votre statut
(artisan, salarié, conjoint, demandeur  d’emploi)

D É L A I  D’ACCÈS

D a t e  limite d’inscription:  8  jours avant  la
date  d e  d é m a r r a g e  d e  la formation

Effectif m i n i m u m  requis pour  l’ouverture
d u  stage: 7 personnes

Siret : 130 027 956 00015

Enregistré sous  le n u m é r o  84691788769.
Cet  enregistrement  ne vaut pas  a g r é m e n t  de
l’Etat.

Co m m e r c ia l

Convaincre l’acheteur grâce au mémoire technique
Méthodes et outils  p o u r  rédiger  u n  m é m o i r e  technique

1 jour  - 7  heures
Mise à  jour 4/12/2023

OBJECTIFS ET COMPÉTENCES VISÉES

• Identifier les étapes clés pour  rédiger  u n  m é m o i r e  technique 

efficace

• Rédiger  u n  cahier  des  c lauses générales  spécif ique pour  chaque 

catégorie  d e  m a r c h é

PROGRAMME

MATÉRIEL ET MODALITÉS PÉDAGOGIQUES

Moyens d'organisation,  d ' a c c o m p a g n e m e n t  o u d'assistance, 
p é d a g o g i q u e et technique,  m i s  à  disposit ion d u  stagiaire Z O O M  ou 
T E A M S et le cas  échéant,  plateforme L M S  spécifique.

Co ntact  technique  : 04.72.43.43.52 Référent  : Estelle R a n c o n

ACCESSIBILITÉ

• Format ion  e n  c lasse virtuelle

• Modalités p é d a g o g i q u e s  : Echanges,  analyse d e  pratiques,  mises  en

• situation et mises  e n  pratique,  cas  réels d’entreprises,  co 
construction.

• Alternance d’apports  théoriques  et pratiques.

FORMATEUR Formateur  expert e n  m a r c h é s  publics

MODALITÉS D’ÉVALUATION

Consulter nos conditions générales de vente

• Evaluation des  acquis  par  le formateur  (tour d e  table et exercices)

• Evaluation d e  satisfaction

MODALITES FORMATION A DISTANCE

• P C  équipé  d e  C H R O M E  o u F I R E F O X  à  jour avec  u n e  connexion 
internet.

• Micro et haut  parleur.

• C a sque  audio  conseillé.

• W e b c a m

• Adresse mai l  consultable

Modalités d e  suivi et d’évaluation  spécif iques  aux  séquence s  de 
formation à  distance: Outils identiques à  la modal i té  e n  présentiel  réalisé 
à  distance.

C O NT AC T  :

C M A  Auvergn e  R h ô n e  Alpes

10 rue P a u l  Montrochet  69002 Lyon

04.72.43.43.00
E - formation@cma -auvergnerhonealpes.fr

Un référent handicap est à votre disposition pour vous accompagner, contacter le service 
formation de votre CMA.

https://www.cma-auvergnerhonealpes.fr/taux-de-satisfaction-de-reussite-de-nos-formations
https://www.cma-lyonrhone.fr/formations/convaincre-lacheteur-grace-au-memoire-technique-methodes-et-outils-pour-rediger-un
https://www.cma-lyon.fr/sites/cma-lyon/files/cgv-formations.pdf
mailto:E-formation@cma-auvergnerhonealpes.fr
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